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ДОХОДИ ТОРГОВЕЛЬНИХ ПІДПРИЄМСТВ: ПРОБЛЕМНІ АСПЕКТИ 
СУТНОСТІ ТА КЛАСИФІКАЦІЇ ДЛЯ ПОТРЕБ УПРАВЛІННЯ

INCOME OF COMMERCIAL ENTERPRISES: PROBLEM ASPECTS  
OF SUBSTANCE AND CLASSIFICATION FOR MANAGEMENT 

Анотація. У даній статті розглянуті різні підходи до визначення економічної сутності доходів. Надано огляд клю-
чових етапів еволюції знань про доходи, взявши за основу їх історичний контекст і охопивши сучасний стан. Проана-
лізовано різні підходи до визначення класифікаційних ознак доходів та запропоновано ввести додаткові класифікаційні 
ознаки, що дасть можливість формувати аналітичну інформацію про отримані доходи торговельними підприємства-
ми та забезпечить можливість всебічного вивчення сутності доходів, а також дослідження основних проблем щодо 
обліку доходів та напрямків їх розв’язання.

Ключові слова: доходи, класифікаційні ознаки доходів, торговельне підприємство, реалізація товарів.

Abstract. Introduction. Regardless of the type of activity, industry or form of ownership, income for the enterprise is of key 
importance. Today, trading enterprises operate in conditions of fierce competition, therefore, in order to obtain income and 
maintain existing positions in the market, it is necessary to make maximum efforts. In addition, no matter what stage of develop-
ment the company is at, the management will always be interested in information about incurred expenses and received income. 
Purpose. The purpose is to generalize the essence of the economic category "income", determine their role in the accounting 
system and provide recommendations on optimizing the classification features of income, which will provide the trading com-
pany with the necessary analytical information for making management decisions. Methods: analysis, comparison. Results. 
This article examines various approaches to determining the economic essence of income. The main stages of the development 
of knowledge about income are considered, based on their historical development, and the current state is investigated. Different 
approaches to determining income classification features were analyzed and additional classification features were proposed. 
Conclusion. As a result of the study, it was proposed to consider income as an increase in economic benefits due to the receipt 
of assets and/or an increase in their value and a decrease in liabilities, which lead to an increase in equity (with the exception 
of participants' contributions) due to the implementation of a certain type of activity and obtained competitive advantages as a 
result of making effective management decisions. Also, for the purpose of forming high-quality analytical information, which is 
necessary for management and organization of accounting processes at the enterprise, drawing up reports on income from the 
sale of goods (providing services) and for forecasting and making appropriate management decisions, it is proposed to single 
out additional classification features. In particular, it is proposed to consider income from the sale of goods (works, services) in 
terms of forms of payment for sold goods, dividing into income received in cash and non-cash payments, as well as according 
to the method of managing the sale of goods, allocating income from the sale of goods in sale period, income from the sale of 
promotional goods, income from the sale of gift certificates and income from the sale of goods using discount cards. In addition, 
it is proposed to separate the income that was received from the sale of products via the Internet or from sales in a stationary 
store. And to classify the income according to the types of sale – on credit, in installments and under the contract of commission 
(consignment). We also offer to distribute income from the sale of products according to seasonality and new products: income 
from the sale of seasonal goods, income from the sale of non-seasonal goods, income from goods manufactured in the reporting 
year and last year, and income from the sale of goods manufactured in the past and reporting periods.

Keywords: income, income classification features, trade enterprise, sale of goods.

Постановка проблеми. Формування інформацій-
ної бази щодо доходів торговельного підприємства 
представляє собою одне з актуальних теоретичних та 
практичних завдань. Відсутність єдиного підходу до 

тлумачення терміну «доходи» обумовлює доцільність 
подальших досліджень щодо визначення їх сутності, 
відображення в обліку та звітності інформації про них, 
як про одного з основних показників результативності 
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роботи підприємства та пояснює необхідність уточ-
нення класифікаційних ознак, враховуючи специфіку 
діяльності підприємства.

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
Вітчизняні науковці, такі як С.Ф. Голов, Д.В. Кар-
пенко, О.А. Лаговська, Н.М. Носач, О.А. Подолянчук 
Н.М. Ткаченко, Т.І. Яворська внесли значний вклад у 
створення системи обліку доходів на підприємствах.

Метою даної статті є узагальнення сутності еко-
номічної категорії «доходи», визначення їх ролі в сис-
темі обліку та надання рекомендацій щодо оптимізації 
класифікаційних ознак доходів, що забезпечить торго-
вельне підприємство необхідною аналітичною інфор-
мацією для прийняття управлінських рішень.

Виклад основного матеріалу дослідження. Неза-
лежно від виду діяльності, галузі чи форми власності, 
доходи для підприємства мають ключове значення і на 
якому б етапі розвитку не знаходилося підприємство, 
керівництво завжди буде цікавити інформація щодо 
понесених витрат і отриманих доходів. З метою відо-
браження в обліку інформації про отримані доходи, 
необхідно визначитися з трактуванням самого терміну 
«доходи». 

Сутність економічної категорії «дохід», дослі-
дження джерел їх виникнення та методів для їх збіль-
шення завжди будуть предметом дискусій. 

Наприклад, меркантилісти сприймали багатство 
країни як еквівалент золота і срібла, отримуваного 
через здійснення міжнародної торгівлі. Представники 
класичної економічної теорії вважали, що капітал 
людини представляє собою частину її майна, яку вона 
використовує для здобуття доходу, а збільшуючи свої 
власні доходи, людина також збільшує дохід країни, 
що призводить до зростання загального суспільного 
доходу [16]. 

Думки науковців щодо трактування терміну «дохід» 
наведені на рисунку 1. 

Так, А. Загородній, Г. Вознюк, Г. Партин, С. Князь 
визначають дохід, як «гроші або матеріальні цінності, 
отримані від виробничої, комерційної, посередницької 
чи іншої діяльності» [3].

В.С. Сухарський розглядає у якості доходу виторг, 
отриманий від реалізації товарів [13]. І. Бойчик зазна-
чає, що до складу доходів не включають надані знижки, 

вартість раніше реалізованих, але повернених товарів, 
а також податки з продажу [1, с. 297]. Визначення, з 
яким погоджується більшість сучасних науковців-еко-
номістів, наведене у НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до 
фінансової звітності» та розглядається як «збільшення 
економічних вигод у вигляді надходження активів або 
зменшення зобов'язань, які призводять до зростання 
власного капіталу (крім зростання капіталу за рахунок 
внесків власників)» [7]. Отже, в результаті проведеного 
дослідження думок науковців, можна зробити висно-
вок про відсутність єдиного підходу до трактування 
терміну «дохід», тому пропонуємо уточнене визна-
чення у такій редакції: «доходи – це збільшення еко-
номічних вигод унаслідок надходження активів і/або 
збільшення їх вартості та зменшення зобов’язань, які 
призводять до зростання власного капіталу (за винят-
ком внесків учасників) внаслідок здійснення певного 
виду діяльності й отриманих конкурентних переваг 
у результаті прийняття ефективних управлінських 
рішень» [2, с. 54–55].

Ефективність прийняття управлінських рішень 
щодо підвищення рівня доходів від реалізації товарів 
на всіх рівнях ієрархічної системи управління зале-
жить від якості облікової інформації, що формується 
відповідно до запитів користувачів в інформацій-
ній системі торговельного підприємства. І чітка та 
обґрунтована класифікація доходів лише сприятиме 
прийняттю ефективних рішень [12]. Необхідно від-
значити, що у наукових дослідженнях більше уваги 
приділяється тим класифікаційним ознакам, які забез-
печують одержання аналітичної інформації щодо 
доходів з урахуванням особливостей діяльності під-
приємства (табл. 1). 

Кожен з наведених авторів пропонує виокремлю-
вати певні класифікаційні ознаки доходів. Так, напри-
клад, Д. В. Карпенко пропонує «класифікувати доходи 
підприємства відповідно до їх цільового спрямування і 
виділяє релевантні та не релевантні, дійсні та можливі, 
інкрементні та маржинальні доходи» [4]. О.А. Подо-
лянчук також виділяє «дійсні та можливі доходи, 
групуючи їх в класифікаційну ознаку за можливістю 
отримання» [10]. При виокремленні даної класифіка-
ційної ознаки автор звертає увагу на час та спосіб одер-
жання доходу. До дійсних доходів О.А. Подолянчук 
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Рис. 1. Огляд думок науковців щодо трактування сутності економічної категорії «дохід»
Джерело: узагальнено авторами, опрацювавши джерела [3; 4; 10; 13]



29

Український економічний часопис  Випуск 3, 2023

відносить «попередню оплату від покупців за товари 
(роботи, послуги), а до можливих – доходи, що були 
отримані підприємством після відвантаження замов-
лення покупцю» [10]. Але, відповідно до НП(С)БО 
15 «Дохід», «попередня оплата за товари не визнається 
доходом» [8]. Тому, підтримуємо думку Д.В. Карпенко 
замінити дійсні доходи на дохід, одержаний після від-
вантаження товарів. Оскільки це дасть можливість роз-
глядати його у якості доходу від операційної діяльності 
підприємства. А, так звані, можливі доходи, доцільно 
розглядати «як економічну вигоду, яку компанія може 
отримати при прийняті альтернативного рішення і 
замінити таку класифікацію на доходи отримані після 
відвантаження» [5].

Слушною є пропозиція Н.М. Носач щодо поділу 
доходів «за факторами впливу (дохід, що перебуває 
під впливом зовнішніх факторів та дохід, що пере-
буває під впливом внутрішніх факторів); за регуляр-
ністю отримання доходу (постійні, епізодичні) та 
формою розрахунку за реалізовані товари (доходи, що 
були отримані в готівковій формі та при безготівкових 
розрахунках)» [9, с. 222].

Ураховуючи особливості діяльності торговельних 
підприємств, доцільно доповнити існуючу класифіка-
цію доходів, виокремивши такі класифікаційні ознаки, 
які забезпечать формування якісної інформаційної 
бази, використання якої надасть можливість проана-
лізувати інформацію щодо отриманих доходів та при-
йняти відповідні управлінські рішення для підвищення 
ефективності діяльності підприємства.

Рекомендація Д.В. Карпенко, яка надавалася авто-
ром для підприємств готельного господарства, щодо 
поділу доходу, отриманого «з використанням торго-
вельної знижки, клубних карт, подарункових сертифі-
катів і від реалізації акційних товарів» [5] буде дореч-
ною й для торговельного підприємства та дозволить 
оцінити доцільність застосування обраної програми 
лояльності.

На нашу думку, також варто виокремлювати такі 
класифікаційні ознаки доходів, як: «за визнанням 
(планові, фактичні); за центрами відповідальності 
(або центрами доходів), що надасть можливість про-
аналізувати внесок кожного структурного підрозділу 
торговельного підприємства, який задіяний у реа-
лізації товарів, та виявити потенційні можливості 
для збільшення суми отриманих доходів; за ступе-

нем суттєвості (суттєві, несуттєві). Але при цьому, 
необхідно враховувати, що суттєвим, можна вважати 
дохід, частка якого в загальній сумі отриманих дохо-
дів становить не менше 5%. Це варто зафіксувати в 
документі, який регламентує облікову політику під-
приємства [2, с. 52].

Крім того, на сьогодні підприємство може здійсню-
вати продаж товарів як у стаціонарному магазині, так 
і через інтернет-магазин, тому доцільним буде й дохід, 
отриманий в результаті реалізації, класифікувати за 
формою здійснення торгівлі. Це забезпечить можли-
вість проведення аналізу, яка саме форма торгівлі є 
більш прибутковою для підприємства.

Оскільки, досить поширеною формою розрахунків 
між покупцем та продавцем є оплата вартості реалі-
зованих товарів протягом певного періоду після їх 
продажу, наприклад, у розстрочку чи в кредит, тому, 
варто для торговельних підприємств виокремити таку 
класифікаційну ознаку доходів, як за видами реаліза-
ції товарів. 

Також варто відзначити, що сума доходів, отрима-
них торговельним підприємством, досить часто зале-
жить від сезонності, тому доречним буде виокремлення 
доходів, отриманих в результаті реалізації сезонних / 
несезонних товарів та від реалізації новинок. 

Основними перевагами класифікаційних ознак 
доходів, виокремлених для торговельних підприємств, 
є орієнтація їх на потреби обліку з метою формування 
якісної інформаційної бази з урахуванням сучасних 
тенденцій розвитку даних підприємств.

Висновки. У результаті проведеного дослідження 
було встановлено відсутність єдиного підходу до трак-
тування поняття «дохід», тому пропонується під дохо-
дами розуміти збільшення економічних вигод унаслі-
док надходження активів і/або збільшення їх вартості 
та зменшення зобов’язань, які призводять до зростання 
власного капіталу (за винятком внесків учасників) вна-
слідок здійснення певного виду діяльності й отри-
маних конкурентних переваг у результаті прийняття 
ефективних управлінських рішень. Запропоновані 
додаткові класифікаційні ознаки забезпечать отри-
мання інформації, необхідної для проведення аналізу 
і прогнозування суми доходів, які підприємство може 
отримати в майбутньому, та для прийняття ефективних 
управлінських рішень щодо діяльності торговельного 
підприємства.
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Н. Стефанович,
О. Костенко [12] + + +
О.А. Лаговська [6] + +
Д.В. Карпенко [5] + + + + + + + +
О.А. Подолянчук [10] +
Н.М. Носач [9] + + +

Джерело: узагальнено авторами, опрацювавши джерела [5; 6; 9; 10; 12]
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